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PLANIFICACAO ANUAL

Documentos Orientadores: Aprendizagens Essenciais (AE); Perfil do aluno a saida da escolaridade obrigatdria (PASEQ); Referencial de formagdo

Temas/

DomiNios

AE: CONHECIMENTOS, CAPACIDADES E
ATITUDES

ACOES ESTRATEGICAS
ORIENTADAS PARA O PA

DESCRITORES DO PA

INSTRUMENTOS DE

AVALIACAO
- Grelhas de obser-

Marketin rin- vacio direta: 25 horas =
L g-p Reconhecer as principais va- | Enumerar e conhecer as Comunicador ¢ ’ 60 Tempos de
cipals varlavelts principais variaveis do (A, B, D, E, H) - Fichas de avalia- 25 minutos

e Teoriados 4 P do

riaveis de marketing.

marketing-mix.

Relacionar as variaveis

¢do Formativa e Su-
mativa;

i . . . - - Relatorios/Traba-
marketing com a estratégia global g”(t:'CCI’D/Aé‘ag“CO A1 Iho de grupoltraba-
de marketing da em- C.D.E.G) lho individual;
o Produto presa.
o Preco - Exposicdes orais

o Distribuicao
o Comunicagao

e Valor do pro-
duto, preco e
preco psicolégico

Reconhecer a importan-
cia do marketing e o seu
papel numa sociedade
de consumo.

Sistematizador/
organizador
(A, B,C, D)

e/ou escritas;

- Questdes aula;
- Construcdo de um
Portefélio.

- Avaliacdo do Por-
tefdlio.
- Auto e Heteroavali-
acdo
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Temas/ AE: CONHECIMENTOS, CAPACIDADES E ACOES ESTRATEGICAS INSTRUMENTOS DE
DESCRITORES DO PA

DomiNIos ATITUDES ORIENTADAS PARA O PA AVALIACAO




